PlanCaste

Managing your

entire sales

forecasting’and
planning

Plancaster =
Forecasten, plannen en budgetteren. Een steeds terugkerend pro-
ces. Belangrijk maar tijdrovend. PlanCaster ondersteunt dit proces
moeiteloos. Accuraat, betrouwbaar, krachtig, flexibel, snel en toch
gebruiksvriendelijk. En vooral tijdbesparend. Accountmanagers
kunnen zelf hun salesforecasts maken. Zij kunnen hierbij gebruik
maken van slimme rekenmodellen. En rekening houden met zaken
als seizoenspatronen, baseline en promotie-effecten.

Salesplanners kunnen met krachtige statistische technieken elke

periode accurate forecasts genereren voor duizenden items.

Scanmar Marketing Decision Support Suite

Scanmar heeft meer dan 10 jaar ervaring in het ontwikkelen van
marketing en sales decision support oplossingen voor toonaange-
vende marketing organisaties. Het resultaat is software met een
unieke combinatie van krachtige functionaliteit, gebruiksvriende-
lijkheid en performance. Maar misschien nog unieker is onze

gedegen implementatie consultancy en support.

Voor meer informatie: www.scanmar.nl
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MARKETING DECISION SUPPORT SOLUTIONS
Certified Oracle Solution Partner

Scanmar marketing decision support solutions zijn gebaseerd op Oracle multidimensionele
database technologie. Scanmar software wordt gebruikt door een groeiend aantal organisa-
ties, waaronder BAT, DAF Trucks, Friesche Vlag, Heineken Export, Hero, International Post
Corporation, KLM Catering, Kon. Theodorus Niemeyer, Mars, Mosa, Nederlandse
Spoorwegen, Nederlands Zuivelbureau, Philips Lighting, Productschap Tuinbouw, RBV Leaf,
Renault en Schiphol.

De Haag 1, Gebouw 2, 3993 AV Houten
Tel: (030) 635 30 53

Fax: (030) 635 30 54

E-mail: info@scanmar.nl

Internet: www.scanmar.nl



